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Hos g

Sizin icin
dolu dolu bir workshop
hazi

Pazarlama alaninda en cok merak
edilen konularin basinda gelen Icerik



http://yemek.com

‘Pazarlamasyon Kimdir?

s dunyasina sundugu kaliteliice;
teknolojiye, dijital donusume
yakali profesyonellerin en
haber kaynagi olan Pazar
odaklanarak olusturd
online besin kaynag

S ———

as! Yemek.cor'un Uron
paydin, igerik pazarlamasi, dijital
tirme ile stratejik planlama gibi

le Yemek.com'u ayda 15 milyon tekil
on video izlenmesine ulasan,

5 milyon kisinin takip ettigi ve onlarca

lam projeleri gelistirmis bir icerik sitesi haline

O



“Hermen hemen her gin kendime su soruyu soruyorum:;

‘Yapabilecegim en 6nemli seyi mi yapiyorum?’
Yardim edebilecegim en 6nemli sorun Uzerinde calistigimi
hissetmiyorsam, zamanimi harcadigim sey beni tatmin
etmiyor. Iste bu sirket de tamamen bundan ibaret”

Mark Zuckerberg, Facebook hakkinda konusurken...




Program
Ayrintilar

Egitim kimler icin uygun?

Sirket ve Marka Yoneticileri

Strateji Gelistiricileri

Pazarlama Sorumlulari

Kurumsal lletisim Sorumlulari
Medya Planlama Departmanlari
Dijital Kariyer Hedefleyen Ogrenciler
Ajans Yoneticileri

Internet Girisimcileri

Yazilimcilar

Neden?

Snap, story, tweet, blog, video, fotograf, podcast, check-in, yorum,
liste, quiz... Internette Urettigimiz ve tukettigimiz gorsel, metinsel,
isitsel her malzemenin en bUyUk ortak noktasi hepsinin aslinda
birer "icerik” olmalar. Markalar, ajanslar ve mecralar igin ise
icerik en dnemli pazarlama ve iletisim araci. Bu icerikleri bir
amaca yonelik olarak Uretmek ve tUketilmesini saglamak
mUmkun. Bu egitimizde markamizin amacina gore nasil icerik

Uretebilecegimize dair stratejilerden bahsedecegiz.






Bu egitim programi ile cevabini
bulabileceginiz sorulardan birkac:

|cerik Pazarlamasina Giris
Icerik pazarlamasi nedir, ne degildir?

Igerik pazarlamasinin dunu, bugunu ve gelecegi

|cerik pazarlamasi stratejisi olusturmak
Neden stratejiye ihtiyacimiz var?
Hangi hedefler igin strateji calisiyoruz?

Icerik pazarlamasi stratejisi olusturulurken nelere dikkat edilir?

|cerik pazarlamasinda tuketiciyi dinlemek
Icerik pazarlamasinda tiketici neden énemli, neden tiketici olmadan
olmaz?
Icerik tUketicisi ne bekler, ne ister, neyi begenir?
Icerik pazarlamasi icin neden personalara ihtiyag duyulur, persona nasi

olusturulur?

lyi icerik Uretmenin dogrular
lyi icerik nedir?
Hem duzenli hem de iyi icerik nasil Uretilir?
Hangi kanallardan nasil icerik yayinlamalr?

Dunyadan ve Turkiyeden iyi icerik Ureticileri, marka hikayeleri

|cerik pazarlamasi case incelemeleri
Sosyal medya icerik pazarlamasi
Video icerik pazarlamasi

Etkinlik icerik pazarlamasi

|cerik pazarlamasi ve SEQ
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TOm sorulariniz icin bizimle
iletisime gecebilirsiniz.

Necip [at] pazarlamasyon [noktal com

Bilgi [at] pazarlamasyon [noktal com

(0212) 216 1516



